
 
 

 

 

Per sofort oder nach Vereinbarung suchen wir dich als Verstärkung für unser Sales-/Marketing-Team.  
Als Sales-Manager gehst du proaktiv auf Kund zu, pflegst bestehende Beziehungen und entwickelst neue 

Geschäftsmöglichkeiten im MICE-Bereich. 

Sales-Manager (m/w/d) 
Hybrid, vor Ort oder remote möglich | 80-100% | Festanstellung 

 

 

 

Das traditionsreiche 4-Sterne Hotel Saratz in Pontresina ist elegant, aber familiär, modern und doch charmant. In der Kombination von 
Alt und Neu verströmt es vor allem eins: Atmosphäre. Hier vereinen sich modernes Lebensgefühl mit Engadiner Hoteltradition, 
Grandezza mit Design, Natur mit Architektur. Mitten in der beeindruckenden Engadiner Natur ist das Saratz ein Ort, an dem Menschen 
zusammenkommen und geniessen. 
91 Zimmer (Junior Suiten, Familien- und Doppelzimmer), ein Jugendstilrestaurant sowie ein Fondue- und Raclettestübli, eine Hotelbar, 
die Pitschna Scena, Hallenbad, Sarazenenbad mit Hamam, beheizter Aussenpool mit Snack-Café und Grill, Spielparadies und 35’000 m2 
herrliche Parklandschaft bieten unseren Gästen das Wesentliche im Überfluss. Das Hotel Saratz ist auch ein perfekter Ort für 
Hochzeiten, Familienfeste und Business-Events.  

 

Unser Angebot 
– Flexibilität beim Arbeitsort – hybrid, vor Ort in 

Pontresina oder remote 
– Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeit 
– Bei Bedarf Unterkunft und Verpflegung 
– Diverse Mitarbeitervergünstigungen 
 
Haben wir dein Interesse geweckt? 
Dann sende uns deine vollständigen Unterlagen an 
jobs@saratz.ch . 
Bei Fragen oder weiteren Informationen steht dir 
unser HR-Team unter +41 81 839 46 00 gerne zur 
Verfügung. 

Deine Bühne: Aufgaben im Überblick 
– Du akquirierst proaktiv neue Kund:innen im MICE-Bereich – in 

der Schweiz und im nahen Ausland (Sales Calls, 
Kundenbesuche, Messen, Events) 

– Du baust dir einen soliden Lead-Pipeline auf und begleitest Pre- 
und After-Sales-Aktivitäten 

– Du betreust bestehende Kund:innen und nimmst an Kunden-, 
Partnerevents und FAM-Trips teil 

– Du pflegst dein Netzwerk aktiv und selbständig 
– Du erarbeitest die Budgetplanung und übernimmst die 

Ergebnisverantwortung, inkl. Controlling, 
Mitbewerberanalysen, Forecasts und Reportings 

– Du entwickelst Verkaufsstrategien und setzt sie im Markt um 
 
Dein Profil 
– Eine Aus- oder Weiterbildung in Sales sowie Praxiserfahrung in 

der Online-Kommunikation  
– Du hast fundierte Kenntnisse des Hotel- und Gastrobusiness, 

Abschluss einer Hotelfachschule ist ideal  
– Fundierte Kenntnisse der MICE-Märkte Schweiz und nahes 

Ausland 
– Eine proaktive, verkaufsstarke Persönlichkeit mit echter 

Begeisterungsfähigkeit 
– Du bist selbständig, vertrauenswürdig und kommunikativ, mit 

grosser Kundenorientierung 
– Du denkst und handelst ziel- und ergebnisorientiert.  
– Respekt, Empathie und Klarheit gehören zu deiner 

Persönlichkeit. Dein Team spürt Motivation und Orientierung 
– Deutsch und Englisch sprichst und schreibst du sicher, weitere 

Sprachen sind ein Plus 
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